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Uber Emporion

Emporion ist deutschlandweit die einzige M&A-Beratung, die sich seit
Uber 10 Jahren auf die Begleitung international tatiger mittelstandischer
Unternehmen bei strategischen Akquisitionen spezialisiert hat. Wahrend
Grollkonzerne mit internen Teams ihre M&A-Aktivitaten gezielt als strate-
gisches Wachstumstool nutzen, fehlen mittelstandischen Champions hau-
fig vergleichbare Ressourcen. Viele setzen daher auf opportunistische
Zukdufe und verkaufergesteuerte Bieterprozesse. Ein Ansatz, der oft mit
erheblichen Nachteilen fur den Kdaufer verbunden ist.

Unser kauferorientierter Ansatz macht genau hier einen Unterschied:
Von der gezielten Suche und Ansprache strategisch passender Zielun-
ternehmen bis hin zu individuell gestalteten Vertragsverhandlungen
bleibt der Kaufer “im Lead”. Das Ergebnis: eine aullergewohnlich hohe
Abschlussquote und Zielerreichung z.B. in Bezug auf die Realisierung von
Synergien oder den erfolgreichen Integrationsprozess.



Geschaftsfuhrer und Griunder

In einer Unternehmerfamilie gro geworden, lernten Wilco Frih
und Sandro Emde frih die Herausforderungen und Dynamiken
der mittelstandischen Industrie kennen.

Nach seinem Abschluss an der Universitat Mann- Ku n d en

heim entschied sich Wilco Frih fir eine Karriere

in der M&A-Beratung - seinem Traumberuf. Doch

schnell wurde ihm klar, dass er mehr wollte, als Familienunternehmen
Y nur klassisches Handwerkszeug zu erlernen. Er ) o

N ) ) ) . . Grol3e und mittelstandische
erkannte eine ungenutzte Nische: mittelstdn-

dischen Unternehmen Zugang zu strategisch

Familienunternehmen,

Wilco Friih fundierter M&A-Beratung zu verschaffen. oft Weltmarktfuhrer.
Managing Director Sandro Emde war nach seinem MBA als Strategie-
berater bei der British Telecom in London tatig. . Umsatzrange

Die Option eine eigene strategische Akquisitions- 50 Mio. bis 7 Mrd. EUR Urnsatz
beratung zu grinden, deckte sich optimal mit
seinen beruflichen Vorstellungen.

Gemeinsam grindeten sie Emporion, ein Ber- . International

atungsunternehmen, das mittelstandische Un-

ternehmen bei der nachhaltigen anorganischen 70% Cross-Border Projekte
Sandro Emde Unternehmensentwicklung unterstitzt.
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