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Emporion ist  deutschlandweit  die einzige M&A-Beratung,  die s ich seit 
über 10 Jahren auf die Begleitung internat ional  tät iger mittelständischer 
Unternehmen bei  strategischen Akquisit ionen spezial is iert  hat .  Während 
Großkonzerne mit  internen Teams ihre M&A-Akt iv i täten gezielt  a ls  strate-
gisches Wachstumstool  nutzen,  fehlen mittelständischen Champions häu-
f ig vergleichbare Ressourcen.  Viele setzen daher auf opportunist ische 
Zukäufe und verkäufergesteuerte Bieterprozesse.  Ein Ansatz,  der oft  mit 
erhebl ichen Nachtei len für den Käufer verbunden ist .

Unser käuferorient ierter Ansatz macht genau hier einen Unterschied: 
Von der gezielten Suche und Ansprache strategisch passender Zielun-
ternehmen bis hin zu indiv iduel l  gestalteten Vertragsverhandlungen 
bleibt  der Käufer “ im Lead”.  Das Ergebnis:  e ine außergewöhnl ich hohe 
Abschlussquote und Zielerreichung z.B.  in Bezug auf die Real is ierung von 
Synergien oder den erfolgreichen Integrat ionsprozess.

Über Emporion



Stihl
Faber Castell
Blanc & Fischer
ACO Group
Witzenmann
Budenheim Chemie

Geschäftsführer und Gründer
In einer Unternehmerfamil ie groß geworden,  lernten Wilco Früh 
und Sandro Emde früh die Herausforderungen und Dynamiken 
der mittelständischen Industr ie kennen.

2013
Gegründet

> 95%
Erfolgsquote 
(nach Letter of 
Intent)

> 80%
Response Quote 
(Zielunternehmen)

> 100
Buy-Side Projekte

> 15
Jahre Erfahrung 
mit strategischer 
Buy-Side M&A

Nach seinem Abschluss an der Universität  Mann-
heim entschied s ich Wilco Früh  für eine Karr iere 
in der M&A-Beratung – seinem Traumberuf.  Doch 
schnel l  wurde ihm klar,  dass er mehr wol l te ,  a ls 
nur k lassisches Handwerkszeug zu er lernen.  Er 
erkannte eine ungenutzte Nische:  mittelstän-
dischen Unternehmen Zugang zu strategisch 
fundierter M&A-Beratung zu verschaffen. 

Sandro Emde war nach seinem MBA als Strategie-
berater bei  der Brit ish Telecom in London tät ig. 
Die Option eine eigene strategische Akquisit ions-
beratung zu gründen,  deckte s ich optimal  mit 
seinen beruf l ichen Vorstel lungen. 

Gemeinsam gründeten sie Emporion ,  e in Ber-
atungsunternehmen, das mittelständische Un-
ternehmen bei  der nachhalt igen anorganischen 
Unternehmensentwicklung unterstützt .

Kunden

Daten und Fakten

10-15
Partner & Berater

Referenzen

Große und mittelständische 
Familienunternehmen,
oft Weltmarktführer.

50 Mio. bis 7 Mrd. EUR Umsatz

Umsatzrange

70% Cross-Border Projekte
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