Besonderheiten der strategischen M&A Buy-Side Beratung

Strategische
Beratung

Erfolgskriterien

Kundentreue

Targetselektion

Unsere Kunden sind strategische Investoren und als solche vielfach
grof3e Familienkonzerne, die Zukaufe tatigen, um ihr Unternehmen
langfristig zu starken. Ein baldiger, gewinnbringender Verkauf oder gar
die Zerschlagung des erworbenen Unternehmens ist dabeli, anders als
bei klassischen Finanzinvestionen, nicht vorgesehen.

Strategische Buy-Side-Projekt erfordern intensive Auseinandersetzung
mit den Branchen und unternehmerischen Herausforderungen unserer
Kunden. Die komplexe Natur dieser Transaktionen verlangt tiefgehende
Analysen, fundiertes Wissen und umfassende strategische Beratungs-
kompetenz.

Unsere Projekte erstrecken sich uber einen langeren Zeitraum, sowohl
wahrend der Umsetzung als auch in den Auswirkungen. Ein erfolgrei-
cher strategischer Buy-Side Deal erfordert Geduld und Zeit.

Erfolg in strategischen Buy-Side Projekten bedeutet nicht ausschliess-
lich einen stetigen Dealflow, sondern vor allem das Erreichen der Visio-
nen unserer Kunden.

Gewinn ist nicht zwangslaufig das Hauptziel, sondern unsere Kunden
verfolgen verschiedene strategische Ziele wie internationalen Marktein-
tritt, Diversifizierung oder Technologieerwerb und die Nutzung von Syn-
ergieeffekten.

Als strategische Akquisitionsbherater sind unsere Kundenbeziehungen
langfristig angelegt, da Kunden nicht nur ein Projekt, sondern haufig
mehrere Projekte im Rahmen ihrer Transaktionsstrategie mit uns
durchfuhren.

Wir sorgen dafur, dass unsere Kunden im gesamten M&A-Prozess im
Lead sind. Sie wahlen gezielt Unternehmen aus, die zu ihren strategi-
schen Zielen passen, und mussen sich nicht unvorteilhaften Modalita-
ten in Bieterprozessen unterwerfen.

Die Identifikation passender Akquisitionsziele erfordert Geduld, Kreati-

vitat und ein tiefes Verstandnis der Marktbedingungen. Wir sind zudem
bekannt fur ein besonderes ,,Fingerspitzengefuhl” bei der Targetanspra-
che. Dies ist ein Schlussel zu unseren hohen Erfolgsquoten in der Targe-
tresponse.

Der Erfolg einer strategischen Akquisition zeigt sich erst nach der Integ-
ration des aquirierten Unternehmens. Eine gute strategische Vorberei-
tung und sorgfaltige Targetauswahl erleichtern die Nutzung von Syner-
gien und den Erfolg des Deals.



